
EstratÃ©gias de publicidade para perfumes importados (IV)
Esta serie de artigos termina aqui, depois de um largo caminho onde falamos da import&acirc;ncia da presencia na internet, especificamente no caso

da publicidade no principal buscador do mundo, o Google, usando o exemplo da industria de perfumes. Depois falamos das palavras chave e como

aproveitar as concord&acirc;ncia de frases para baixar o pre&ccedil;o de cada click e, junto com um anuncio apropriado, receber mais visitas

qualificadas, ou visitas de pessoas que realmente tem interesse de comprar os produtos e servi&ccedil;os que voc&ecirc; oferece. Neste sentido

tamb&eacute;m ressaltamos a ferramenta de palavras negativas, para cuidar seu or&ccedil;amento de pessoas que procuram coisas muito

diferentes, mas com palavras parecidas a aquelas de seus an&uacute;ncios. A import&acirc;ncia da medi&ccedil;&atilde;o. Finalmente vamos falar da

ferramenta que vai ajudar para compreender toda a informa&ccedil;&atilde;o dispon&iacute;vel, que &eacute; a ferramenta de medi&ccedil;&atilde;o

do comportamento dos seus visitantes, pois n&atilde;o adianta investir muito dinheiro para anunciar perfumes se as pessoas que lhe visitam

n&atilde;o compram nada. Para saber o que combina&ccedil;&otilde;es de palavras chave e an&uacute;ncios s&atilde;o mais efetivas, &eacute;

importante demais usar alguma das muitas ferramentas de medi&ccedil;&atilde;o como o Google Analytics, Mint, e outros programas s&eacute;rios.

Assim voc&ecirc; vai poder tomar decis&otilde;es muito mais informadas de como usar seu or&ccedil;amento, por exemplo para aumentar o

pre&ccedil;o por click de palavras lucrativas e pausar palavras que n&atilde;o oferecem venda nenhuma. Possivelmente as pessoas que compram

mesmo os&nbsp; perfumes importados moram freq&uuml;entemente nas cidades, e as compras s&atilde;o feitas de segunda a sexta-feira. &Eacute;

poss&iacute;vel saber ate a melhor hora para vender, de acordo com as estad&iacute;sticas de vendas anteriores. Agora voc&ecirc; pode ver que na

hora de vender perfumes e outros produtos, o mais importante n&atilde;o &eacute; simplesmente se anunciar, mas ter uma taxa de convers&atilde;o

alta. Isto significa, ter a capacidade de converter os seus visitantes em clientes, e voc&ecirc; pode ver a grande diferen&ccedil;a que existe entre as

duas palavras. Se voc&ecirc; consegue obter uma taxa de convers&atilde;o suficiente, voc&ecirc; vai ter a capacidade de investir no seu negocio, nas

&aacute;reas onde seu programa de analise tem falado que ainda precisa melhorar, possivelmente no tempo de entrega, em contratar um

servi&ccedil;o de fretes, capacita&ccedil;&atilde;o, melhora tecnol&oacute;gica, e ate publicidade offline, como no radio ou televis&atilde;o

anunciando por exemplo, perfumes importados femininos. Conclus&otilde;es Se voc&ecirc; leu ate aqui (os quatro artigos), voc&ecirc; pode

compreender que a publicidade na internet &eacute; um processo que precisa de tempo e cuidado na hora de investir seus recursos

econ&ocirc;micos cuidadosamente. Ent&atilde;o &eacute; momento de aprender e curtir seu trabalho.  &nbsp;

Sobre o Autor
A Levata Perfumes &eacute; uma loja de perfumes importados que tem cuidado seu trabalho e seu processo de compra e venda de perfumes

originais, para que as pessoas que procuram um perfume especial, encontrem os&nbsp;perfumes&nbsp;certos, f&aacute;cil e r&aacute;pido.

Tamb&eacute;m &eacute; importante falar que a efici&ecirc;ncia na hora de fazer publicidade na internet e nas opera&ccedil;&otilde;es cotidianas,

ajudam a Levata para ter pre&ccedil;os muito competitivos em todos os&nbsp;perfumes importados femininosmais populares. Visite o site e confira!
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