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                      O distribuidor de eletrodom&eacute;sticos faz as vezes de um caminho direto, sem interfer&ecirc;ncias, entre o comprador e a empresa.

Ao oferecer para os clientes, diretamente, os produtos que acabaram de sair da f&aacute;brica, cria-se um ponto diferencial que vem ocorrendo no

mercado. 

 Em outra ocasi&atilde;o, a firma levaria algum tempo entre o procedimento de cria&ccedil;&atilde;o do artigo e a entrega dele ao cliente final. Havia

muita burocracia at&eacute; haver a venda para a totalidade dos clientes acabava acontecendo excessiva demora por parte do comprador, e desse

jeito desmotivador no momento de encomendar outros eletrodom&eacute;sticos. 

 Com o surgimento do distribuidor de eletrodom&eacute;sticos todo esse procedimento foi encurtado e f&aacute;cil, tornando mais facilitado o

caminho entre o usu&aacute;rio e a f&aacute;brica. Quando um novo equipamento aparece no mercado, o distribuidor de eletrodomesticos o

disponibiliza rapidamente para compra. 

 Tal procedimento livre leva ao surgimento de agrupamentos que cont&eacute;m v&aacute;rios distribuidores ou extensos distribuidores, que

det&eacute;m in&uacute;meras marcas. Como ponto positivo desses distribuidores de destaque, o cliente ir&aacute; encontrar v&aacute;rias grifes 

de concorr&ecirc;ncia, e assim poder&aacute; realizar uma an&aacute;lise a respeito de todas elas, examinando os pontos excludentes e os pontos 

ruins, a qualidade, o valor, e fazer uma decis&atilde;o comparativa bem racionalizada sobre sua negocia&ccedil;&atilde;o. 

 &nbsp;Na hora do cliente resolver que equipamento deve levar para casa, estar num distribuidor de eletrodom&eacute;sticos &eacute; um importante

diferencial, porque afinal, poder fazer uma decis&atilde;o que ir&aacute; envolver mais de uma compra, em em um &uacute;nico lugar, fazendo uso 

da mesma forma de pagamento para todos os artigos negociados, s&oacute; poder&aacute; acrescentar pontos bons para um tipo de distribuidor. 

 &nbsp;Dessa forma, al&eacute;m de existir a escolha ainda aparece o ponto positivo do cliente poder estabelecer economia ao se ver em frente

&agrave; um rol de produtos similares, , no entanto cada um ter&aacute; caracter&iacute;sticas e um custo espec&iacute;fico. V&aacute;rios 

consumidores saem de sua casa, com uma pr&eacute;-decis&atilde;o sobre o produto que desejam adquirir, mas podem acabar fazer uma

mudan&ccedil;a de pensamento ao adentrarem no distribuidor de eletrodom&eacute;sticos e e contatarem variadas op&ccedil;&otilde;es de produtos

especiais, com pre&ccedil;os vi&aacute;veis. 

 Mais um ponto importante &eacute; o que cita assist&ecirc;ncia tecnol&oacute;gica. Apresentar um apoio t&eacute;cnico do artigo

rec&eacute;m-negociado &eacute; um ponto muito importante para o comprador. O apoio t&eacute;cnico poder&aacute; resolver qualquer

percal&ccedil;o que possa ocorrer no acess&oacute;rio. H&aacute; distribuidores de eletr&ocirc;nicos que disponibilizam esse apoio no

pr&oacute;prio local de compra, enquanto alguns outros demonstram assist&ecirc;ncias externas credenciadas para proceder ao conserto do produto.

De qualquer forma, a negocia&ccedil;&atilde;o n&atilde;o ficar&aacute; desamparada e o comprador tem como ficar alerta e ter a

solu&ccedil;&atilde;o para qualquer problema que ocorra com o equipamento comprado.
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