Planeje a criaA8A£0 do seu supermercado

Um supermercado &eacute; um neg&oacute;cio que depende muito do planejamento para a sua cria&ccedil;&atilde;o, al&eacute;m disso, um
planejamento estrat&eacute;gico e eficaz &eacute; que definir&aacute; se ele ser&aacute; um sucesso ou fracasso, uma boa localiza&ccedil;&atilde;o
do supermercado ajuda muito e a capacidade de lidar com a concorr&ecirc;ncia &eacute; uma habilidade sempre necess&aacute;ria, mesmo gque 0s
concorrentes estejam a quil&ocirc;metros do local eles podem afetar o seu neg&oacute;cio. Um supermercado exige um investimento alto,
principalmente para investir no estoque de produtos diversos e ter pre&ccedil;0s que atraiam consumidores, al&eacute;m da qualidade dos seus
produtos, principalmente os legumes, frutas, carnes e verduras. Concorr&ecirc;ncia com outros supermercados As m&eacute;dias e grandes cidades
sempre t&ecirc;m a presen&ccedil;a de v&aacute;rios supermercados, para que o seu supermercado tenha uma boa competitividade ele deve ter
uma boa localiza&ccedil;&atilde;o em compara&ccedil;&atilde;o com os concorrentes, n&atilde;o adianta o seu supermercado ser fora da rota do
tr&acirc;nsito dos consumidores, al&eacute;m disso, os pre&ccedil;os devem estar compat&iacute;veis para competi&ccedil;&atilde;o. Hoje em dia os
consumidores recebem em seu lar as ofertas por panfletos ou carros de som e sua decis&atilde;o de compra s&atilde;o decididos antes mesmo de
pensar em ir ao mercado, um plano para a divulga&ccedil;&atilde;o das ofertas e novidades do seu supermercado deve ser elaborada, estude como
os concorrentes trabalham na divulga&ccedil;&atilde;o dos seus servi&ccedil;0s e produtos para ter uma refer&ecirc;ncia de a&ccedil;&atilde;o. Fluxo
de caixa de um supermercado O empreendedor deve planejar tamb&eacute;m um controle de fluxo de caixa para o seu supermercado, como a
freq&uuml;&ecirc;ncia de produtos que s&atilde;o vendidos &eacute; freq&uuml;ente &eacute; ideal que tenha um sistema automatizado para
contabilizar e registrar tudo em tempo real, al&eacute;m de possuir controles financeiros pr&eacute;-estabelecidos antes de abrir as portas do seu
neg&oacute;cio. Como o volume de venda &eacute; freq&uuml;ente o controle de estoque e a sua reposi&ccedil;&atilde;o com a compra de novos
produtos e servi&ccedil;0os devem ser um item que merece aten&ccedil;&atilde;o di&aacute;ria, os produtos naturalmente tem um tempo de
esgotamento e a empresa deve ter dinheiro em caixa para fazer essas reposi&ccedil;&otilde;es no estoque. Outros aspectos do neg&oacute;cio
Al&eacute;m dos citados o empreendedor deve ter um controle de estoque automatizado e computadorizado, a quantidade de produtos e
servi&ccedil;0s exige isso para n&atilde;o haver perca de tempo, al&eacute;m disso o capital de giro, o investimento inicial, o pre&ccedil;o de venda,
o desenvolvimento dos fornecedores al&eacute;m de muitos outros aspectos devem ser planejados e estudados. N&atilde;o inicie o seu

neg&oacute;cio antes de ter um planejamento para o sucesso do neg&oacute;cio!
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