
O planejamento e o sucesso dos negÃ³cios
  Normal 0   21   false false false  PT-BR X-NONE X-NONE                                                                                                                                                 

                        O mundo dos neg&oacute;cios j&aacute; n&atilde;o pode mais ser habitado por pessoas despreparadas, principalmente por aquelas

que n&atilde;o fazem um estudo aprofundado para saber em que ramo quer seguir e qual a expectativa dos consumidores quanto a seus produtos.

Atualmente o que sai a frente &eacute; o profissional meticuloso, que pensa em cada passo que vai dar e elabora m um plano de neg&oacute;cios. 

Para que seja um plano de neg&oacute;cio adequado, &eacute; preciso se pensar no que seria de fato este plano e ainda como deve ser idealizado.  

Defini&ccedil;&atilde;o de um plano de neg&oacute;cios Um plano de neg&oacute;cios &eacute; um mecanismo que lhe permite observar a real

situa&ccedil;&atilde;o do mercado frente ao produto que voc&ecirc; tenciona negociar, seja servi&ccedil;o, alimento, vestu&aacute;rio e ainda outros.

Ele serve como um planejamento, mas que deve ser seguido &agrave; risca por quem pretender montar um novo neg&oacute;cio e ainda pode ser

usado por quem j&aacute; tem um neg&oacute;cio, mas n&atilde;o anda bem das pernas. O documento &eacute; elaborado em papel e se for feito

como deve ser, o mais completo poss&iacute;vel, ter&aacute; um diagnostico completo do seu empreendimento, cada passo que deve ser dado e

como aumentar as chances de sucesso do seu negocio, j&aacute; que pelos n&uacute;meros voc&ecirc; sabe onde est&atilde;o os problemas. 

Quando usar um plano de neg&oacute;cios O plano de neg&oacute;cios deve ser usado pelo empreendedor da mesma maneira que um navegador

usa suas cartas n&aacute;uticas para chegar at&eacute; seu destino, por isso, tem de ser levado a s&eacute;rio, j&aacute; que a m&aacute;xima

popular &eacute; v&aacute;lida: dinheiro n&atilde;o aceita desaforo. Ele servir&aacute; para norte&aacute;-lo na busca por informa&ccedil;&otilde;es

que fa&ccedil;am diferen&ccedil;a em seu neg&oacute;cio, como quais produtos e servi&ccedil;os voc&ecirc; deve investir, de acordo com seu perfil e

sua experi&ecirc;ncia, quais ser&atilde;o seus poss&iacute;veis clientes, fornecedores e concorrentes. Al&eacute;m disso, voc&ecirc; ser&aacute;

bem informado quanto aos pontos fracos e fortes de seu futuro neg&oacute;cio, e antes de iniciar qualquer procedimento, vai saber de

antem&atilde;o se suas id&eacute;ias s&atilde;o vi&aacute;veis e a expectativa de sucesso do seu empreendimento. Depois de feito seu plano de

neg&oacute;cios, voc&ecirc; ter&aacute; a resposta para a pergunta mais dif&iacute;cil do empreendedor: meu neg&oacute;cio valer&aacute;

&agrave; pena? Como elaborar um plano de neg&oacute;cios Para iniciar seu plano de neg&oacute;cio voc&ecirc; vai precisar de tempo,

persist&ecirc;ncia, pesquisa, comprometimento e muito, muito trabalho. Se estiver preparado, siga nossas dicas e vamos em frente! Para elaborar

seu plano de neg&oacute;cio primeiro escolha um setor do mercado que tenha interesse e busque diversas informa&ccedil;&otilde;es sobre ele,

suponhamos que voc&ecirc; tenha escolhido g&ecirc;neros aliment&iacute;cios. Ent&atilde;o voc&ecirc; deve pesquisar sobre os alimentos que

ser&atilde;o comercializados, em quais lugares &eacute; cultivado, qual o custo de cada um, al&eacute;m disso, deve estar habituado a tudo que se

passa, em sua loja, seja restaurante, fast-food, lanchonente, padaria. Deve saber como tudo funciona, desde o cultivo dos alimentos empregados,

at&eacute; os produtos usados na limpeza do ch&atilde;o. Estas informa&ccedil;&otilde;es podem ser obtidas atrav&eacute;s da internet, pesquisa de

campo, diretamente nos locais, em cursos, feiras e ainda em associa&ccedil;&otilde;es pertinentes. Todos os dados obtidos podem ser

lan&ccedil;ados diretamente em um arquivo de computador, para que n&atilde;o se perca e voc&ecirc; n&atilde;o tenha que fazer tudo novamente. 

Os principais pontos a terem aten&ccedil;&atilde;o redobrada no plano de neg&oacute;cios s&atilde;o: - os dados do empreendedor, -

experi&ecirc;ncia profissional e outras atribui&ccedil;&otilde;es, - setores que pretendem criar a atividade, - obriga&ccedil;&atilde;o da empresa, -

formato jur&iacute;dico a ser empregado, - capital a ser usado, - fontes de recurso a serem empregadas. Seguindo essas dicas, certamente seu

neg&oacute;cio ter&aacute; maiores chances de sucesso. Boa sorte!
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