SulAmAGrica lanA§a campanha de incentivo em previdA2ncia privada

Para&nbsp;incentivar o investimento de final de ano em planos de&nbsp;previd&ecirc;ncia, a SulAm&eacute;rica Seguros, Previd&ecirc;ncia e
Investimentos acaba de lan&ccedil;ar uma campanha que vai atingir n&atilde;o s&oacute; quem j&aacute; possui um plano, mas tamb&eacute;m
novos clientes e investidores em potencial por meio de uma a&ccedil;&atilde;o conjunta com os corretores. A iniciativa, que vai at&eacute; o final do
ano, tem como objetivo incentivar os clientes a aproveitarem o benef&iacute;cio fiscal do PGBL (Plano Gerador&nbsp;de&nbsp;Benef&iacute;cio
Livre) e investir em planos&nbsp;de&nbsp;previd&ecirc;ncia privada, deduzindo, j&aacute; na pr&oacute;xima
declara&ccedil;&atilde;o&nbsp;de&nbsp;Imposto&nbsp;de&nbsp;Renda, suas contribui&ccedil;&otilde;es at&eacute; o limite&nbsp;de&nbsp;12% de
sua renda tribut&aacute;vel. O cliente que possui planos ha modalidade VGBL (Vida Gerador&nbsp;de&nbsp;Benef&iacute;cio Livre) pode
aproveitar o momento do recebimento da renda extra para poupar, incrementando suas reservas. Durante a campanha os valores
m&iacute;nimos&nbsp;de&nbsp;contrata&ccedil;&atilde;o nos Fundos Especiais, dos planos&nbsp;de&nbsp;previd&ecirc;ncia da SulAm&eacute;rica
ser&atilde;o reduzidos. &ldquo;Com isso criamos mecanismos para atrair aqueles interessados em investir em previd&ecirc;ncia e chamar a
aten&ccedil;&atilde;o&nbsp;de&nbsp;quem ainda n&atilde;o pensou no assunto&rdquo;, destaca o vice-presidente&nbsp;de&nbsp;Vida e
Previd&ecirc;ncia da SulAm&eacute;rica, Renato Terzi. A campanha n&atilde;o beneficia apenas o investidor, mas oferece vantagens
tamb&eacute;m ao corretor&nbsp;de&nbsp;seguros. Cada aporte ou portabilidade feita por seus clientes se reverte em bonifica&ccedil;&atilde;o
extra, pr&ecirc;mios e uma viagem para o Corretor com maior produ&ccedil;&atilde;o no per&iacute;odo. &ldquo;Oferecemos, assim, mais um
est&iacute;mulo para que o corretor que trabalha com previd&ecirc;ncia privada ofere&ccedil;a a previd&ecirc;ncia, ainda mais em um
per&iacute;odo em que este mercado ganha visibilidade e aten&ccedil;&atilde;o de&nbsp;clientes e investidores&rdquo;, enfatiza Terzi. Normal 0
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Aqui voc&ecirc; encontra not&iacute;cias sobre a previd&ecirc;ncia e fica por dentro de tudo o que acontece &nbsp;

Sobre o Autor
Ap&oacute;lice &eacute; uma revista dirigida a todos os segmentos do mercado de seguros: corretores, seguradores, resseguradores,

t&eacute;cnicos de seguros, entidades do setor, gerentes de risco e empresas interessadas no segmento de seguro do Pa&iacute;s.
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