Em 13 dias, 'projeto Samba' virou maior negAscio do setor de saA°de
Compra da Amil pelo grupo UnitedHealth recebeu a aprova&ccedil;&atilde;o mais r&aacute;pida do ano pela ANS Opera&ccedil;&atilde;o da ordem
de R$ 10 bi &eacute; a maior j&aacute; analisada pela ag&ecirc;ncia; negocia&ccedil;&atilde;o usou apelidos para manter sigilo Durante dois meses,
mais de 120 integrantes dos grupos sob codinome Utah e Atlanta, nos EUA e no Brasil, negociaram sob sigilo absoluto para evitar que algum rival
percebesse do que se tratava o plano em gesta&ccedil;&atilde;o. O sil&ecirc;ncio chegou ao fim no dia 8 de outubro, quando foi deflagrado o
"projeto Samba", nome dado ao maior neg&oacute;cio ha &aacute;rea de sa&uacute;de privada da hist&oacute;ria do Brasil. Naquela manh&atilde;,
a americana UnitedHealth Group, ou Utah na terminologia secreta utilizada, anunciou a compra da Amil, apelidada de Atlanta, a maior operadora de
planos de sa&uacute;de do Brasil. A opera&ccedil;&atilde;o, apesar de complexa, teve aval da burocracia oficial brasileira em tempo recorde para os
padr&otilde;es do neg&oacute;cio. Os meses de intensas negocia&ccedil;&otilde;es destoam dos 13 dias em que o processo foi analisado e
aprovado na ANS (Ag&ecirc;ncia Nacional de Sa&uacute;de Suplementar), respons&aacute;vel por autorizar opera&ccedil;&otilde;es desse tipo no
Brasil. Levantamento realizado pela Folha indica que foi o processo aprovado com a tramita&ccedil;&atilde;o mais c&eacute;lere neste ano.
H&aacute; neg&oacute;cios que est&atilde;o sob an&aacute;lise h&aacute; meses. A venda da Amil, que deve chegar a R$ 10 bilh&otilde;es,
&eacute; a maior opera&ccedil;&atilde;o j&aacute; analisada pela ag&ecirc;ncia. "Eu me dou bem com todos na ANS. Achei at&eacute; que demorou
muito para aprovar. Falei isso pro Maur&iacute;cio [Ceschin, diretor-presidente da ag&ecirc;ncia at&eacute; 19 de novembro]", afirma Edson Bueno,
fundador da Amil. "Uma empresa desse tamanho, com caixa, reputa&ccedil;&atilde;o, fazendo um investimento desse porte no Brasil, tem que ser
recebida com um tapete vermelho. N&atilde;o tem nem o que analisar”, completa. Bueno e Ceschin se conhecem h&aacute; anos. O ent&atilde;o
diretor-presidente da ag&ecirc;ncia j&aacute; frequentou a casa do empres&aacute;rio em B&uacute;zios, famosa por ser ponto de encontro de
executivos do setor. Tamb&eacute;m participou de encontros no balne&aacute;rio o ent&atilde;o diretor de Normas e Habilita&ccedil;&otilde;es da
ANS, Leandro Reis Tavares, cujo mandato se encerrou no &uacute;ltimo dia 19. Ambos integravam o colegiado da ag&ecirc;ncia, composto por
cinco diretores, inst&acirc;ncia que aprovou o neg&oacute;cio. Os dois tamb&eacute;m tiveram, no passado, liga&ccedil;&otilde;es com a Amil.
Ceschin foi diretor da Medial, comprada pela empresa em 2009. Tavares foi chefe-m&eacute;dico da Amil. Bueno e o presidente da ANS n&atilde;o
veem nenhum conflito de interesse. A ANS atribui a rapidez na an&aacute;lise da venda &agrave; agilidade da Amil em entregar os documentos.
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Na Revista Cobertura tudo sobre setor de seguros. Acesse o site e fique por dentro! &nbsp;

Sobre o Autor
Agora vocé&ecirc; vai conhecer um pouco mais sobre a Cobertura Editora. Uma empresa que h&aacute; 19 anos presta servi&ccedil;os editoriais e

promove eventos voltados para o setor de seguros.
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