Seguro garantia judicial jAj representa, em mA©dia, 40% da carteira das seguradoras

O seguro garantia judicial, que tem por objetivo a substitui&ccedil;&atilde;o de dep&oacute;sitos e cau&ccedil;&otilde;es no &acirc;mbito judicial,
ganha destaque no mercado de seguros. A expectativa &eacute; que o segmento encerre o ano com faturamento de R$ 320 milh&otilde;es. De
acordo com Adriano Almeida, diretor de produtos financeiros&nbsp;da Aon&nbsp;Brasil, um dos fatores que ir&aacute; contribuir para o crescimento
do seguro &eacute; a decis&atilde;o do Governo de reduzir o Imposto sobre Opera&ccedil;&otilde;es Financeiras (IOF) dos neg&oacute;cios com
seguro garantia de 7,38% para zero. &ldquo;A reforma da circular 232, a 3&ordf; fase do acordo da Basileia, a reforma da Lei 8630/80 e o projeto de
Lei 637/201, do deputado Carlos Bezerra, trar&atilde;o subs&iacute;dios para a modalidade&rdquo;, afirmou Almeida durante o Semin&aacute;rio de
Garantia Judicial realizado pela Aon no dia 22 de novembro. Segundo o executivo, atualmente a modalidade j&aacute; representa, em m&eacute;dia,
40% da carteira das seguradoras. De acordo com Ricardo Nogueira da Gama Silva, coordenador de seguros nacionais da Petrobras, o mercado
segurador precisa fazer um trabalho junto com o Poder Judici&aacute;rio e com as Procuradorias no sentido de oferecer melhor
divulga&ccedil;&atilde;o do produto. &ldquo;J&aacute; tivemos que explicar para ju&iacute;zes e desembargadores qual a diferen&ccedil;a entre o
seguro garantia judicial e a fian&ccedil;a banc&aacute;ria, a solidez do processo de seguro e de resseguro etc. Esse processo de melhor
entendimento precisa ser feito urgentemente&rdquo;, observou Silva. Seguindo esse cen&aacute;rio, Di&oacute;genes Gon&ccedil;alves,
s&oacute;cio da &aacute;rea contenciosa e seguros do Pinheiro Neto Advocacia, afirmou que &eacute; comum haver esse tipo de confus&atilde;o.
&ldquo;A fian&ccedil;a &eacute; um tipo de garantia e de promessa. &Eacute; uma assessoria a uma obriga&ccedil;&atilde;o principal, com
car&aacute;ter de &lsquo;pr&oacute;ximo passo&rsquo;. O seguro caminha lado a lado com o devedor. Esse &eacute; o tipo de seguran&ccedil;a
gue o judici&aacute;rio gosta e prefere, por&eacute;m n&atilde;o conhece. Eles possuem uma forma&ccedil;&atilde;o acad&ecirc;mica mais antiga,
gue n&atilde;o tem a reforma de 2007, por exemplo. Educar o judici&aacute;rio &eacute; o passo principal&rdquo;, ressaltou Gon&ccedil;alves.
Segundo Carlos Frederico Leite Ferreira, CEO da Austral Seguradora, ainda se v&ecirc; desconhecimento em rela&ccedil;&atilde;o ao produto,
desde o pr&oacute;prio canal consumidor at&eacute; procuradores e ju&iacute;zes. &ldquo;Tamb&eacute;m &eacute; necess&aacute;rio que haja
uma maior proximidade entre o &oacute;rg&atilde;o regular e o mercado, para juntar esfor&ccedil;0s&rdquo;, finalizou Ferreira. Normal 0  false
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Revista Ap&oacute;lice ramo de seguros no Brasil. &nbsp;
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Ap&oacute;lice &eacute; uma revista dirigida a todos os segmentos do mercado de seguros: corretores, seguradores, resseguradores,

t&eacute;cnicos de seguros, entidades do setor, gerentes de risco e empresas interessadas no segmento de seguro do Pa&iacute;s.
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