SulAmA®rica vA2 ano melhor em 2013
Assim como foi 2012, por conta da queda da taxa b&aacute;sica de juros e a chegada de algumas concorrentes estrangeiras ao pa&iacute;s, 2013
deve ser um ano de desafios para o setor de seguros na avalia- &ccedil;&atilde;o de Thomas Menezes, presidente da SulAm&eacute;rica. Mas o
executivo prev&ecirc; um aumento nos pre&ccedil;os de produtos, efeito tanto da queda da Selic como do movimento das seguradoras para
recomposi&ccedil;&atilde;o de margens. &ldquo;2012 est&aacute; sendo um ano dif&iacute;- cil, com muita concorr&ecirc;ncia e press&otilde;es nas
margens e 2013 ser&aacute; ainda um ano de desafios&rdquo;, afirma Menezes. &ldquo;Independente dos fatores externos, alheios &agrave;
nossa vontade (como queda dos juros) n&atilde;o h&aacute; melhor setor de seguros no mundo nem outro pa&iacute;s com o potencial do
nosso&rdquo;, acredita Menezes Segundo o executivo, para ganhar mercado, muitas seguradoras praticaram pre&ccedil;0s baixos neste ano, o que
n&atilde;o vai se sustentar e, al&eacute;m disso, as seguradoras tiveram menores receitas financeiras com suas aplica- &ccedil;&otilde;es por causa
da velocidade com que a taxa b&aacute;sica de juros caiu, passando de 10,5% para 7,25% ao ano No caso da SulAm&eacute;rica, o resultado
financeiro caiu 14,9% nos nove primeiros meses do ano em rela&ccedil;&atilde;o a igual per&iacute;odo do ano anterior para R$ 406 milh&otilde;es.
Apesar deste cen&aacute;rio, Menezes diz que a companhia manter&aacute; a estrat&eacute;gia de priorizar margens de retorno e espera ter um
crescimento m&eacute;dio parecido com o da ind&uacute;stria como um todo, em torno de 10% das receitas em pr&ecirc;mios em 2013 &ldquo;O
segmento de sa&uacute;de pode crescer mais, principalmente entre as pequenas e m&eacute;dias empresas e no ramo
odontol&oacute;gico&rdquo;, acredita. Ainda neste quarto trimestre, o presidente-executivo da seguradora espera uma retomada nos
n&uacute;meros pelo impacto da sazonalidade de alguns segmentos como de sa&uacute;- de. &ldquo;O objetivo &eacute; chegar a um
&iacute;ndice combinado abaixo de 100% at&eacute; o final do ano&rdquo;, diz. O &iacute;ndice combinado &eacute; um par&acirc;metro que mede
a efici&ecirc;ncia operacional de uma seguradora. Quanto menor o patamar, mais eficiente &eacute; a companhia. De acordo com Menezes, o setor
de vida e previd&ecirc;ncia ser&aacute; uma das &aacute;reas de maior oportunidade de crescimento na estrat&eacute;gia da empresa nos
pr&oacute;ximos anos. Atualmente, a SulAm&eacute;rica ocupa o 10&ordm; lugar no segmento vida e o 8&ordm; no de previd&ecirc;ncia privada,
com R$ 3,6 bilh&otilde;es em reservas. Para o executivo, a ascens&atilde;o das classes D e C, assim como a melhora de emprego e renda desta
popula&ccedil;&atilde;o mostram que h&aacute; potencial. &ldquo;Essa popula&ccedil;&atilde;o precisa de previd&ecirc;ncia e acreditamos que a
demanda por estes produtos esteja apenas no comeé&ccedil;o&rdquo;, afirma Renato Terzi, vice-presidente de Vida e Previd&ecirc;ncia da
SulAm&eacute;rica. Outra &aacute;rea que se apresenta como desafio para a companhia no pr&oacute;ximo ano a tamb&eacute;m pela queda nos
juros- &eacute; o da gest&atilde;o de ativos. &ldquo;O investidor est&aacute; querendo um n&iacute;vel maior de sofistica&ccedil;&atilde;o tanto dos
fundos quanto dos produtos de previd&ecirc;ncia&rdquo;, afirma Marcelo Mello, vice-presidente de Investimentos, sem detalhar se h&aacute; no
forno novos produtos. A gestora da SulAm&eacute;rica administra R$ 21,9 bilh&otilde;es em recursos.
ING Uma poss&iacute;vel venda de fatia societ&aacute;ria pelo ING n&atilde;o afetar&aacute; a estrat&eacute;gia da companhia, segundo o
executivo. &ldquo;Se eles (ING) decidirem vender, nosso principal acionista vai resolver gquem pode ficar com essa participa-
&ccedil;&atilde;o&rdquo;, diz Menezes. O ING vendeu recentemente suas participa&ccedil;&otilde;es em empresas na Am&eacute;rica Latina, mas
silenciou sobre o Brasil, onde tamb&eacute;m havia mostrado interesse na venda. Normal 0 false false false EN-US X-NONE X-NONE
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